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BIENVENIDA Y PRESENTACION DE PADRINO —LIiDER GDI

OBIJETIVO DEL GRUPO DE BUSINESS ONE

¢Qué es SAP Business One?

SIGUIENTES PASOS DEL GRUPO DE INTERES
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¢ Qué es un Grupo de Interés? (GDI) %4 ASUGHEX

Es la agrupacion virtual y/o presencial de miembros de ASUG México que comparten intereses y escenarios comunes

relacionados con las soluciones SAP, ya sea para analizar un tema funcional, generar mejores practicas y alternativas a las

limitantes funcionales, ganar conocimiento, experiencia, y para beneficiarse de la oportunidad de influir en la evolucién de la

solucién SAP que utilizan, asi como en los servicios relacionados a ésta, mediante el Programa global de SAP “Customer

Influence” (https://influence.sap.com/).

Un Grupo de Interés dentro de ASUG México interrelaciona a usuarios, consultores, proveedores de herramientas

complementarias de SAP y colaboradores expertos de SAP México.
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Objetivo Grupo de Interés B1

Objetivo

Crear una comunidad del Business One, entre clientes y partners, para tener un punto de
encuentro en donde se pueda encontrar informacién veraz de esta solucion de SAP.




La solucion SAP Business One

Costes de propiedad y
soporte reducidos
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Extensibilidad

Industry Solutions, Extensions

Partner and SAP Solutions
Omni-Channel Commerce Mobility
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Efficient Business Processes
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ARIBA

Analytics and Reporting

Amplia el alcance
de la solucién

INTEGRATION FRAMEWORK  SERVICE LAYER

Integracién y

» . - /colaboracién robustas

Interface para
apps SAP HANA

Cubre todos los procesos
de negocio estandar

LIFECYCLE MANAGEMENT

MICROSOFT sSQL

v

Flexibilidad en

SAP HANA DB
Cloud

On Premise |

Semantic Layer

implantacién

Ejecutada con
tecnologia en memoria
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SAP Business One usando en
150 + paises

Paises con localizacién

Argentina Alemania Polonia
Australia Guatemala Portugal
Austria Hong Kong Puerto Rico
Bélgica Hungria Rusia

Brasil India Singapur
Canada Irlanda Eslovaquia
Chile Israel Sudafrica
China Italia Corea del sur
Costa Rica Japon Espafia
Chipre México Suecia
Republica Nueva Suiza

Checa Zelanda

Dinamarca Holanda Turquia
Finlandia Noruega Reino Unido
Francia Panama Estados Unidos

i . Idiomas disponibles
Paises no localizados

Arabe, Chino (Simplificado), Chino (Tradicional), Checo, Danés, Holandés, Inglés (UK), Inglés (USA), Finés,
Paises que utilizan otras localizaciones o soluciones Francés, Aleman, Griego, Hebreo, Hlngaro, Italiano, Japonés, Coreano, Noruego, Polaco, Portugués (Brasil),
de partners para SAP Business One Portugués (Portugal), Ruso, Eslovaco, Espafiol (Latino América), Espafiol (Espafia), Sueco, Turco




SAP Business One

Sencilla de
Adoptar Sencilla

Beneficios
sin

Precedentes

™ A I Business
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Vision Empresanal

Oportunidades f~ ™
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Impacto en todos los niveles

' Persona

=——| Informacion

@ Momento
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Correcto

“un lugar para cada cosa y

cada cosa en su lugar”
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Mandos
Medios

Operaciones

Operaciones

|
Mandos
Medios

Operaciones



bl

Impacto en todos los niveles

4 N

' Persona

Planificacion

Informacion Personalizada

——| Informacidn <

> Analizar -> Tomar Decisiones ->
¥g€ ¥g€ Ejecutar

En tiempo real




Asociacion de Usuarios SAP México

Hoy, Prevision, Futuro

ROAD MAP SAP BUSINESS ONE
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ROAD MAP: Objetivo

El road map del producto esta diseniado para soportar la planificacion de
actividades de los clientes de SAP en la adopcion del producto. El road map de
producto ayuda al cliente a sincronizar los objetivos a corto y largo plazo con
sus planes tecnologicos.

Un road map describe como se ha previsto la progresion de las caracteristicas /
funcionalidad en un producto de SAP, en general;

* Hoy: cambios en la version actual

» Innovacioén prevista: Cambios previstos en una o mas futuras versiones

» Direccién a futuro: Temas propuestos para un producto o tecnologia mas
alla de las versiones planificadas.



ASUGMEX

Asociacién de Usuarios SAP México

Vista panoramica road map

Impulsar

SAP HANA

w@’ Business
One

Este es el estado actual de la planificacién y puede ser modificado por SAP en cualquier momento.



SAP Business One 9.2

Puntos Destacables

£k Gestion

Propiedad datos para interlocutores comerciales
Actualizacion proceso aprobacion

Marco para documentos electronicos
Servicio para tareas (Jobs)

Mapa de relaciones de RR.HH.

Extensién longitud de campos

Uso del teclado

Categorias para copia rapida

Afiadidos objetos para importar desde Excel
Ayuda especifica de la localizacién

Mecanismo de licencias

Gestién financiera

Actualizaciones IFRS

Alinear Asientos & documentos de Marketing
Esquemas para produccién

Saldos apertura interlocutor comercial
Actualizacién reconciliacién externa  Z57HANA
Activos fijos virtuales

Autorizacién para pagos con cheques

Endoso de cheques

- Gestién de proyectos

Nuevo modulo de gestion de proyectos
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Hoy

& ' Ventas | Compras | Servicios

Actualizacion gestion de campafias
Reapertura de pedidos de Ventas/Compras
Médulo de servicios ampliado

Portes brutos

1.1l Business Intelligence

Nuevas capas semanticas ST HANA
Disefiador de analisis en profundidad E5I7HANA
Nuevos KPls predefinidos ST HANA
Informes basados en Microsoft Excel EL7HANA

Pronosticos inteligentes ST HANA
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SAP Business One 9.2
Puntos Destacables

Hoy

Inventario | Distribucién . Gestidn ciclo de vida L Plataforma | Ampliacién
Asistente actualizacién precios Plataforma de soporte remoto 3.2 Acceso por navegador
Actualizacion de Pick & Pack Asistente de configuracion simplificado Mejoras en objetos DI/Ul y funcionalidad
Valoracién estandar coste articulo SAP Business One Package Mejoras en UDO, UDF, UDT
Inventario & Saldos iniciales Asistente de configuracion del Servidor Z57 Hana
Restriccion de UdM por ubicaciones Usuario de soporte en local
Vista previa del recuento inventario Actualizaciones en trazas y logs

L MRP | Produccion

Asistente MRP

Prondsticos

Actualizaciones en produccion




— Project Management
SAP Business One 9.2



Project Management

Project

Project Type
BF Code

EP Mame
Contact Person
Territory

Sales Employee
Crairer

Chverview

Phas...

*) External ) Internal
C20000
PC Welt GmbH & Co kG
Christian Gander hd
Hermann Ludger -

Leitner, Robert
Project with Phases

Phases Stages summary Remarks Attachments

Phase ... StartD.. EndDate Flanned.. Actual ... FPhase .. Finished.. Cwner

Customizin09.03.201 10.10.201 10.000,00 0,00 20,0000 0,0000  Leimer, Robert
Developme09.09.201 11,11,201 20,000,00 0,00 40,0000 0,0000  Adeheid, Kora
Deploymer09.09.201 31.12,201 12.000,00 0,00 40,0000 00000  Libke, Conrad

Closed

Project Marre
Project Mo,
Status

Start Date
Ciue Date
Closing Date
Cpen Activit
% Complete
Financial Proj

Caracteristicas

Combina los proyectos financieros con la gestion
de proyectos en una sola solucion.

Centraliza todas las transacciones involucradas en
el proyecto, documentos, recursos y actividades
en el mismo lugar.

Dependiendo del tamaiio y alcance del proyecto,
pude ser dividido en diferentes “Sub Proyectos” o
“fases”

Beneficios

Ayuda a administrar el progreso de: tareas,
etapas y fases.

Gestionar proyectos mas eficaz de principio a fin.

Una mayor trasparecia del proyecto mediante el
analisis de presupuestos y costos y de la
generacion de informes como los avance de
etapas, recursos y proyectos abiertos.



11 Il Business Intelligence
SAP Business One 9.2



HANA Model Content il

Caracteristicas

Top 5 Sales Employees by Sales Amount Weighted Amount of All Ope... Average Fulfiliment Days for ... Ave

Enhanced Semantic Layers:

Newly added module:
A61.98K$ A4503y 2 ewly aaded moaule

CRM (incl. views for opportunity analysis)

Additional views in existing modules:

Average Receipt Variance D... Sales (SalesAnalysisByDocument, SalesQuotation)

i Systems 2 Purchasing (PurchaseAnalysisByDocument)

4 5 HOO (SYSTEM
. #, Backup : Stock (InventoryStatus, InventoryTransactionDocuments)
Catalog aye .
a1, 4 @ Content Additional predefined KPIs:
.8 . -,
;phm Weighted Amount of All Open Opportunities
: :;1';; Average Fulfillment Days of Sales Order
*_i"::: ro— Average Delivery Variance Days
® ""°"°"‘°°’Ie 3\ Average Fulfillment Days of Purchase Order
i sbodemop
4 fi§ sbodemosk Average Receipt Variance Days
8 adm
& ap Top 5 Sales Employees by Sales Amount
3 or z
5 bank ..
. & am 2 Beneficios
4 (& Calculation Views (4)

Users can better analyze business data and build

WHANA dashboards and KPls.

Ready-to-use KPls



Pervasive Analytics Designer (1/2) il

Dashboard Designer Feature
BE v 4 Use legend color to display more data series in one
@ Basic Settings T Filter and Parameter I i strategy Type [nore  [w]| 8% Chart Type | Column Chart ]| Action (0) graph.

Measures TargetMeasures Gross Profit by Customer More date types, e.g. year'month, year-quarter
’Quamm—_ Cumulative(Gross ¥ £ X » Cumulative_SUM(Gross P{Egt)glégﬁ'f;’::grﬁgiI[Z;nrsan.ﬂnCumuIatwe,SUrvltGruss Profit ) . . .

e | cacuton b sum Time slider function for a clearer view of trends.

pen Cluantil .
B Rename . .

T . e Measure settings supports more calculation types:
B H 0 Minimum

Open Quantty (i nventory Usth) P Cumulative Sum, Minimum, Maximum, and Count.

Item Cost (LC) - Average
Ee=ra ; coun Benefit
Tax Amount (LC) H
T ; Original

[ aross profi . L : More options and flexibility to analyze data and
build more powerful dashboards.

Dimensions

~

Posting Year E | Posting Year x| Gl
Posting Quarter i :

Posting Month
| Posting Week i : 100K

Fosting Date

Due Year

Due Quarter - ‘ 0
v H H

Limit to Top ' 5

2006 2007 2008 2009 2010

E..Y HANA



Pervasive Analytics Designer (2/2) il

Filter Editor

File Edit View Dote GoTe Modules Tools Windew Help - Ox Feature
= =1 u'_‘a - 3 OB & . . . N
Hes & + 2 B B% Dynamic time range can be set in filter.
Pervasive Analytics — 0 x

o Dashboard Designer Filter parameter “current user” can be applied.

SV Benefit

& Basic Settings Y Filter and Parameter 1 Strategy Type | Nane  [w]| 3 Chart Type | Mutinle Bar Char [y ]| Action (0) ’ Dynamic KPlS, dashboards = less effort.
Parameters Active Parameters o 1 ! .
, Personalized KPls, dashboards = less dashboards
to manage.
Filter Editor
Filter Editor
Dimensions Posting Date
Time Unit @ Date O Year Dimensions Sales Employee or Bu..
Erom - Active Filters
® Beginning Of | This Year ¥ Bill Levine
Dimensions Active Filter Brad Thompson
~ Jim Boswick
i Posting Date x To .
Period Indicator From This Year Sales Manager
To This Year This Year [v] Sophie Klogg

This Year -Current User-
This Quarter

Financial Period Internal ey
e fodimEmn sales Emi or Buyer Name

-Current U
Document Type Short Name This Month
daie This Day

All Future

Document Type Display Name

S

Results 5/5
ET7 HANA



Excel Reports (1/4

buittwith Excel Report Designer

File Edit Yiew Data GoTo Modules Tools Window Help

BEedgl &

4’ @ Scheduled Report Overview

Pervasive Analytics
e AE 2l

Madules Drag & Relate
== LExceI Report pnd Interactive Analysis Designer
L Q = Preview External Crystal Reports File

. Edit Form UL...
f% Administration o

ELREFORT  INTERACTIVE ANALYSIS

[ )

2 H ENAME? 1
Htem Description B Code _Busingss Parner Name et sales Amount (LC)Gross Profit{Lc)
WNAMET

Profitsbility Anslysis

Feature
Reporting and analytical tool based on MS Excel.

Utilizes SAP Business One Semantic Layer (SAP
HANA views) as data source.

Fully integrated with SAP Business One.

Excel Report Designer tool delivered as Excel add-
on.

Benefits

ANAME? f ENAME? T mame? Blclo

Leverage the power of Excel with its plugin for easy
reporting, manipulation of data and layout design.

Customers and end users can design Excel-based
reports themselves.

Caludstnn | Rept Parameier

[
max

Shest!

Enables better decision-making.

YV HANA



Excel Reports (2/4) il

FILE HOME INSERT PAGE LAYOUT FORMULAS DATA REVIEW VIEW EXCEL REPORT INTERACTIVE ANALYSIS H

@ 5

Open  Save SaveAs Repository  Undo Redo Application  Restore Run
Report__ Report Report Report Management Options~__ Seftings_Section Border _Report

(1) About

1
1
(%) Hel !
(2) Help 1
1
1

basic functions

D2 v Fe

Data Source Panel

1
1
1
______________ . 1 - g
Data Source 1 a2 i #NAM

y 1
1
1| 4

%]
=
[s]
c
=
w
>
=
I
©
s
=
[=]
=]

" Group ~ Ungroup
Profitability Analysis Item Description & Code Business Partner Name  Net Sales Amount (LC) Gross Profit (LC)
) #NAME? —
| t f : Merchandise Type o r o r 3
selection O HNAME? #NAME? #NAME? B clole|Flc|H
Posting Dates
measures & RelTe/ I i 5
»i Posting Year 1 : I 3
. . N 1 8 i
dlmen5|ons Posting Quarter HE ] i 4
Posiing Horin i lh e i working are L
ii: Posting Wesk 1fpe H s
1 i Due Dates : 1 1 i 3
Document Dates : : 12 L S
Financial Period 1 : Py T A |
Document Type : L ] o e e e e e e e e | e e e e e e o e e L 8
Sales Employee or Buyer : 15 <
Business Partner 1 % e e e ee e eeme e e mm———————
Business Partner Code : ~ Section 1
Business Partner Mame : 17
Business Partner Name & Cq 18 + Rows
Business Partner Type : 13
Business Partner Group Nam 20 ~ Columns
Industry Name : - 21
+ - Graup_1
-
Group By PostingYear i
sorting & filter
settings
parameter U
settings -

[ sheeti | @ A D




Excel Reports (3/4)

PreviewinDess

=] & ™ |Bookl e Book! - Excel
FILE HOME  INSERT  PAGELAYOUT — FORMULAS ~ DATA  REVIEW  VIEW  EXCELREPORT _ INTERACTIVE ANALYSIS
) st F 1 r\ i
A L A B occ@B & [KI1E
manager NewExcel Open Save SaveAs Repository  Undo Panel  Application  Restore | Run 1
- Report  Report Report Report Management Options~  Settings  Section Bordell Report 1

Separate Excel for viewing (no Excel add-on)

=g

& 7 |C\Users\DO30096\AppDataiLloc = | =

130021544173555073 - Excel

- 0O x

HOME INSERT PAGE LAYOUT FORMULAS DATA REVIEW VIEW ADD-INS Luu, Gia Duong =
G18 - Jr v
A B C D E F i H K L M|~
2 i '20['6 - 'Z-EDD? i _ED_DE_ i
3 {ltem Description & Code Business Partner Name NetSales Amount (LC) Gross Profit(LC)  NetSales Amount {LC) Gross Profit(LC)  Net Sales Amount (LC) Gross Profit {LC)
4 1J.B. Officeprint 1111 (AQO( Subtotal 50475 16345,5 80375 25838,98 12750 5860,68
5 i ADA Technologies 2250 57L,5 15625 3885,46 1875 726,78
6 Andreas Ackermann
7 Agquent Systems 875 492,26 2625 1476,78
8 Earthshaker Carporation 8250 2095,5 625 242,26
Bl Mashina Corporation 9375 2381,25 13750 3339,6 1875 726,78
10 Maxi-Teq 6750 2553,75 18750 7191,38 2250 1101,78
n Microchips 2250 57,5 8625 2366,22 1875 726,78
12 Qne Time Customer 2625 1125
13 Parameter Technology 12150 4596,75 7500 2768 2250 1101,78
14 SG Electronics 9450 3575,25 12000 4428,8
15 Web Customer
16 Werner Richter
17 1.B. Officeprint 1186 (ADO( Subtotal 107662,5 35545,24 95812,5 30196,98 19800 9540,47
18 ADA Technologies 8437,5 1998,45| i 12750 3130,26
13 i Andreas Ackermann
20 i Aguent Systems 16537,5 7522,83 2100 1207,86 3937,5 2264,76
21 | Earthshaker Carporation 10125 2398,14
22 i Mashina Corporation 3000 2131,68 32625 8129,58 2812,5 1139,76
23 Maxi-Teq 10125 3685,95 18900 7495,98
24 Microchips 12937,5 3064,39 16312,5 4472,1 4500 1823,58
25 One Time Customer 13125 5761,2
26 . Parameter Technology 25650 9337,74 5175 2610,11
27 : 5G Electronics 14850 5406,06 3375 1702,26
28 i Web Customer
29 1 Werner Richter -
Sheet1 < >




Excel Reports (4/4)
Saving & Consuming Reports
Design Time

FILE HOME  INSERT _ PAGELAYOUT ~ FORMULAS  DATA  REVEW  VIEW  EXCELREPORT | INTERACTIVE ANALYSIS
————— ;
B oS B3R o
2 IR 3G oo i 5 B g
manager NewExcel Openg Save SaveAs JRepository  Undo Redo  Panel  Application  Restore Run
- Report Repor{Report Report. jlanagement Options~  Settings Section Border Report
1 1
—— *-l
x
Save As

~ 5 Excel Report and Interactive Analysis
+ 5|l Purchasing
~ 5] sales
~ B Mutt-Document Seenarios
Demo
] Delivery Schedule
&l sales Performance by Customer
51l Gingle Document Transactions
» 5| customer Relationship Management
» 5|l Financials
» 5/ Inventory

ReportName [My Sales Repor] ]

Report Type [Excel Report ]

—y

File Edit View Data GoTe
= s =
Eedg @

Modules Drag & Relate

7] a

% MRP

(2 Service

@, Human Resources
Reports

L) Excel Report and Interacti

Customer Relationship M:
Financials
Inventory

Purchasing

oD ooDoDo@o

Sales
O Multi-Document Scena

— Delivery Schedule

B — —
- Sales Performance !

- Purchase Analysis by Dot

Module

Run Time

Note: No addon required for report consumption.

B 5 9 0 &- ClesDORSApDatLo | = 1214173855073 - Excel T ® -0 x
HOME  BSET  PAGELYOUT  FORMUAS  DATA  REVEW VW  ADDNS L 14 ver < O

18 - I v

s c o e | ' K L W[

1

: 2008 007 2008

3 tem Code _Busi Nome bt Sal (L) GrossProfit (1) et Sales Amount {LC) €) Nt Sales Amount (1€) Gross Profit {LC)

4 L8, Officeprint 1111 (ADOK Sublotal soars 163955 suars FT) 12750 860,68

s ADA Technologies 0 575 15025 asss,48 1873 me7

6 Andreas Ackermann

7 Aquent Systems. 75 92,26 2625 176,78

8 Earthshaker Corporation 8250 20855 25 2226

s Mashina Corparation sars 238125 13750 398 1878 8,78

10 Mani-Teq o730 953,75 18750 7913 0 101,78

' Wicrochigs 0 5715 625 6622 1875 7678

2 One Time Custamer 2625 uzs

1 Parameter Technolegy 12150 506,75 7500 2768 250 101,78

s 56 Elactranics sas0 3725 12000 w58

15 web customer

1 werner Richter

7 5. Oficeprint 1185 (ADOK Sulbitotal 1076625 35545,20 358125 30195,98 15600 540,47

1] DA Technologies 8375 os.as[_] 1270 13026

15 andreas Adkermann

z Aquant systams 165375 2z 200 120788 975 268,76

Esrthshaker Conporation 10125 %80

2 Mashina Corparation s000 ey 2625 19,58 25 7

2 Maxi-Teq 10125 208585 18900 s 90

2 Microchips 12375 306433 163125 wun1 400 23,58

2 Gne Time Customer 13135 L2

2 Parameter Technolegy 25850 37,74 Bl 61011

2 56 Electronics 14850 506,06 a7 172,26

2 wab Customar

) wermer richter .

Shostl | (&)




Intelligent Forecast

File Edit View Data GoTo Modules Tools Window Help

i

Redg @
Madules Drag & Relate
& Q
% Administration
$i1 Financials
2~ Opportunities
® Sales-AR
"™ Purchasing-AP
& BusinessPartners
(® Banking
£ Inventory
¥4 Resources
"R Production
% MRP
- Forecasls
- MRPWezard
- Order Recommendation
(% service
@ HumanResources

O ProjectManagement

System Messages Log (2)

Forecasts

Forecast Code Forecast
Forecast Name Forecast

- 0Ox

[¥] [0.00 |2 [=]

Start Date Intelligent Forecast

Item ~ Configration

1 M Order History
z Ll Select ltem By | Item -
3 Mi
ltem No. From | 01 Te, 10
4
Item Group -
Forecast Algorithm
Algorithm Auto v
Forecast Value (Forecast Period: 6 months  2015.06.01-- 2015.12.3
ltem & Warehouse 3 02.2015Quantity  02.2015 Quantity
01 o1 899 899
0z o1 839 899
03 o1 839 899
Past Daza customize Data Forcast Stan Forcas: End
-— s
o

Transaction () Sales Order

[E)| Save as a template

899 899
899 899
899 899
v Max History Period 100
- - “
T .
AR
MNe.

022015 Quantity 022015 Quantity ~ 02.2015 Quantity

899

899
899

Months

) Delivery

) A/R Invoice

[ Load from a template

02.2015 Quantity
899

current algorithm

022015 Quantity
899
899
899

change 3

Feature

Statistical forecast with built-in models,
incorporating trends and seasonal factors.

TESM (Triple Exponential Smoothing)

LRDTSA (Linear Regression with Damped Trend and
Seasonal Adjust)

SAP Business One automatically selects the best

algorithm.

Hindcast to dynamically adjust outlier and what-if

scenarios.

Forecast results can be used in MRP wizard.

Benefit

Easily forecast and leverage what-if-analysis to

improve decision-making.

YV HANA



bl

arios SAP México

Vista panoramica road map

Transformacion Impulsar
ala NUBE SAP HANA

Mejorar el Expandir la

CORE MOVILIDAD

Evolucién de la
Arquitectura

Este es el estado actual de la planificaciéon y puede ser modificado por SAP en cualquier momento.
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Road map solido

Continuous maintenance deliveries for all versions in maintenance

Continuous enhancements for SAP Business One Cloud

Continuous enhancements for the i0S and Android app

o New sales app
o New service app

mobile | Cloua |

o SAP Business One 9.1 @ SAP BusinessOne9.2 o SAP Business One 9.3 o SAP Business One 9.4* o SAP Business One 9.5 o SAP Business One*

o SAP Business One 9.1, @ SAP Business One9.2. o SAP Business One 9.3, @ SAP Business One 9.4*, o SAP Business One 9.5, @ SAP Business One,
version for SAP HANA version for SAP HANA

version for SAP HANA

version for SAP HANA version for SAP HANA version for SAP HANA

Sch ici i j iveri i i
ematic illustration of major deliveries according to current planning, may be changed by SAP at any time. *Concrete version numbers will be defined later
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Vista panoramica de la ruta de
SAP Business One

D e

ERP inteligente Real-Time

Impulsar

SAP HANA Global y escalable

Plataforma para Reporting

Adaptacion rapida a nuevos
modelos de negocio

Mayor participacion de los
Partners

Consumo simplificado
En local/Nube y Movil

Este es el estado actual de la planificacion y puede ser modificado por SAP en cualquier momento.




Direccion a futuro of
SAP Business One

ERP inteligente Real-Time Proporciona una solucion altamente competitiva, modelo de mantenimiento

atractivo, mejoras continuas

Impulsar SAP HANA; soporte al crecimiento y especializacion del cliente,

Global y escalable o .
localizaciones mejoradas

Plataforma para reporting Revoluciona el anélisis de datos, empleo de la potencia de SAP HANA

Adaptacion rapida a nuevos

. Transforma la tecnologia y las innovaciones en valor para el cliente
modelos de negocio

Mayor participacién de los Partners | Minimiza esfuerzos para el ecosistema, maximiza la flexibilidad y la extensibilidad

Consumo simplificado

En local/Nube y Mévil Dirige la adopcién de la Nube y movilidad, ofrece un acceso remoto sencillo

Este es el estado actual de la planificacion y puede ser modificado por SAP en cualquier momento.
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Resumen

W® Business asequible y flexible
Disponible en local y en la nube

Ajuste perfecto para las delegaciones de
Solucion de gestion de empresas de SAP para a nivel mundial

Probada por 50,000+ clientes Utilizada por 360+ grandes empresas en 2,300+
delegaciones

Solucion con foco local Totalmente a prueba del

42 localizaciones y 27 idiomas Inversion protegida para partners y clientes

Permite a las empresas operar a solida

Amplias capacidades de integracion Adopta nuevos requisitos, tecnologias y
tendencias del sector

Este es el estado actual de la planificacion y puede ser modificado por SAP en cualquier momento.




contacto@asug.mx

P2 ASUGMEX

Asociacion de Usuarios SAP México

http://asug.mx/


mailto:malena.gutierrez@asug.mx
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PROXIMOS EVENTOS

*

«* GDI Hybris — 20 de Septiembre “Commerce 6.X"
«* GDI HCM - 27 de Septiembre, “Successfactors”
«* KICK OFF GDI HANA - 29 de Septiembre

< Conferencia Anual ASUG México — 26 Octubre, http://asug.mx/26-de-

octubre-conferencia-anual-asug-mexico-2016/

«* 12 al 14 de Octubre, SAP Hybris Americas Summit 2016

https://www.hybris.com/en/sap-hybris-americas-summit-2016#registration



http://asug.mx/26-de-octubre-conferencia-anual-asug-mexico-2016/
https://www.hybris.com/en/sap-hybris-americas-summit-2016#registration
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Contactos

ASUGIVIEX

Asociacion de Usuarios SAP México

Ma. Elena Gutiérrez L.
Directora General

ASUG México

E. malena.gutierrez@asug.mx
T. (+521) 5541 12 22 87

http://asug.mx

Lourdes Sanchez Alcala
Coordinadora Administrativa
ASUG México

E. lourdes.sanchez@asug.mx
http://asug.mx
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